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ABTRAK

PENGARUH BIAYA KUALITAS, HARGA JUAL DAN VOLUME
PENJUALAN TERHADAP TINGKAT PROFITABILITAS PADA

KOPERASI UNIT PRODUK HASIL PAPATAKI BORANI KECAMATAN
BAJAWA KABUPATEN NGADA

Tujuan penelitian ini adalah untuk mengetahui Pengaruh Biaya Kualitas, Harga
Jual Dan Volume Penjualan Terhadap Tingkat Profitabilitas Pada Koperasi Unit
Produk Hasil Papataki Borani. Populasi dalam penelitian ini adalahadalah laporan
keuangan berupa biaya kualitas, harga jual, volume penjualan dan profitabilitas
pada Koperasi unit produk hasil Papa Taki Borani tahun 2017-2021 dan sampel
pada penelitian ini adalah penetapan biaya kualitas, harga jual, volume penjualan
dan profitabilitas pada Koperasi unit produk hasil Papa Taki Borani di Kecamatan
Bajawa pada tahun (2017-2021). Teknik analisis data yang digunakan dalam
penelitian ini yaitu, uji asumsi klasik, uji model regresi linear berganda, dan uji
hipotesis. Hasil penelitian ini menunjukan bahwa (1) Variabel Biaya Kualitas
berpengaruh terhadap tingkat profitabilitas pada Koperasi unit produk hasil
papataki borani. Hal ini dapat ditunjukan oleh nilai koefisien Variabel biaya
kualitas mempunyai nilai thitung sebesar 3,355 dengan tingkat signifikan
0,001<0,05, maka thitung>ttabel (3,355>2,003). (2)Variabel Harga Jual  berpengaruh
terhadap tingkat profitabilitas pada Koperasi unit produk hasil papataki borani.
Hal ini dapat ditunjukan oleh nilai koefisien variabel harga jual mempunyai nilai
thitung sebesar 6,598 dengan tingkat signifikansinya 0,000<0,05, maka thitung>ttabel
(6,598>2,003). Variabel Volume Penjualan berpengaruh terhadap tingkat
profitabilitas pada koperasi unit produk hasil papataki borani. Hal ini dapat
ditunjukan oleh nilai koefisien Variabel volume penjualan mempunyai nilai thitung
sebesar -2,778 dengan tingkat signifikansinya 0,007<0,05, maka thitung<ttabel (-
2,778<2,003).

Kata Kunci : Biaya Kualitas, harga jual, volume penjualan dan profitabilitas
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ABSTRACT

THE EFFECT OF QUALITY COSTS, SALES PRICE AND SALES
VOLUME ON THE LEVEL OF PROFITABILITY IN PAPATAKI

BORANI PRODUCT UNIT COOPERATIVES, BAJAWA DISTRICT,
NGADA DISTRICT

The purpose of this study was to determine the effect of quality costs, selling
prices and sales volume on the level of profitability in the Papataki Borani
Product Unit Cooperative. The population in this study are financial reports in the
form of quality costs, selling prices, sales volume and profitability at the Papa
Taki Borani product unit cooperative for 2017-2021 and the sample in this study
is the determination of quality costs, selling prices, sales volume and profitability
at cooperatives product units produced by Papa Taki Borani in Bajawa District in
(2017-2021). The data analysis technique used in this study is the classical
assumption test, multiple linear regression model test, and hypothesis testing. The
results of this study indicate that (1) the Quality Cost Variable affects the level of
profitability in the product unit cooperative papataki borani. This can be shown by
the coefficient value of the quality cost variable which has a tcount of 3.355 with
a significant level of 0.001 <0.05, then tcount>ttable (3.355>2.003). (2) The
selling price variable affects the level of profitability in the product unit
cooperative papataki borani. This can be shown by the coefficient value of the
selling price variable which has a tcount of 6.598 with a significance level of
0.000 <0.05, then tcount>ttable (6.598>2.003). The Sales Volume variable affects
the level of profitability in the product unit cooperative papataki borani. This can
be shown by the coefficient value of the sales volume variable which has a tcount
of -2.778 with a significance level of 0.007<0.05, so tcount<ttable (-2.778<2.003).

Keywords: Quality Cost, selling price, sales volume and profitability
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