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ABSTRAK 

 

Henderina kresensia wisok, 2021410012, Fakultas Ekonomi dan Bisnis, 

Program Sarjana. Analisis Cost Volume Profit Sebagai Alat Bantu 

Perencanaan Laba Pada Produk Daun Pintu Dan Kunsen Pintu Di 

UD.Ratewati Kabupaten Ende. Pembimbing I Gabriel Tanusi, SE.,M.Si, 

Pembimbing II Lambertus Langga, SE.,M.sc 

 

Penelitian ini bertujuan untuk mengatahui jumlah penjualan minumum yang harus 

dicapai baik dalam unit maupun rupiah agar perusahan tidak mengalmi kerugian, 

dengan menggunakan analisis break even point. Metode analisis data yang 

digunakan dalam penelitian ini adalah desktiptif kuantitatif. Data yang digunakan 

dalam penelitian ini adalah data volume penjualan, harga produk, biaya tetap dan 

biaya variabel untuk produk daun pintu dan kunsen pintu pada tahun 2023. Hasil 

penelitian dari analisis  break even point   multiproduk menunjukan UD.Ratewati 

harus menjual produk daun pintu sebanyak 16 unit dengan nilai penjualan sebesar   

Rp. 19.620.000 dan kunsen pintu sebanyak 16 unit dengan nilai penjualan sebesar   

Rp. 7.848.113 agar total penjualan mencapai Rp. 27.468.396 sehingga perusahan 

tidak mengalami kerugian. penjualan aktual kedua produk melebihi titik impas 

yaitu Rp. 150.000.000 untuk produk daun pintu dan Rp. 60.000.000 untuk produk 

kunsen pintu, serta kontribusi margin masing-masing Rp. 81.240.000 dan Rp. 

29.130.000,  margin ini cukup untuk menutupi biaya tetap sebesar Rp. 7.279.125, 

menunjukan kondisi keuangan UD.Ratewati yang menguntungkan, dengan target 

keuntungan 15%, laba kedua produk menunjukan peningkatan signifikan, 

menandakan potensi pengembangan bisnis yang baik.  

 

 

KataKunci : cost, volume penjualan, profit, perencanaan lab. 
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ABSTRAK 

Henderina Kresensia Wisok, 2021410012, Faculty of Economics and 

Business, Undergraduate Program. Cost Volume Profit Analysis as a Tool for 

Profit Planning on Door Leaf and Door Frame Products at UD. Ratewati, 

Ende Regency. Supervisor I: Gabriel Tanusi, SE., M.Si; Supervisor II: 

Lambertus Langga, SE., M.Sc. 

 

This study aims to determine the minimum sales volume in both units and rupiah 

that must be achieved so that the company does not incur losses, using break-even 

point analysis. The data analysis method used in this study is quantitative 

descriptive. The data used consist of sales volume, product prices, fixed costs, and 

variable costs for door leaf and door frame products in 2023. The results of the 

multi-product break-even point analysis show that UD. Ratewati must sell 16 

units of door leaf products with sales worth Rp 19,620,000 and 16 units of door 

frame products with sales worth Rp 7,848,113 so that total sales reach Rp 

27,468,396, and the company does not experience losses. Actual sales for both 

products exceed the break-even point, namely Rp 150,000,000 for door leaf and 

Rp 60,000,000 for door frame products, with contribution margins of Rp 

81,240,000 and Rp 29,130,000 respectively. These margins are sufficient to cover 

fixed costs of Rp 7,279,125, indicating UD. Ratewati’s profitable financial 

condition. With a target profit of 15%, profits from both products show significant 

increases, indicating good business development potential. 

 

Keywords: cost, sales volume, profit, profit planning. 
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